PLAN DE MANEJO AMBIENTAL, PRODUCTIVO Y COMERCIAL (PMAPC)

Unidad Productiva / Organizacion: Pendiente de verificar
Productor(a): Johana Gutiérrez Castro | Vereda: RAIZAL | Cédula: 1072774992
Fecha de elaboracion: 04/08/2026

I FORMATO PMAPC-F01 - IDENTIDAD DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

Campo / Pregunta Informacion Registrada

Nombre de la Unidad Productiva Artesanias G&G
Persona entrevistada Johana Gutiérrez.
Tipo de actividad Artesanal y de servicios: disefio y elaboracién manual de bisuteria, recuerdos personalizados y

talleres de formacion artesanal.

Ubicacién especifica Vereda El Raizal, localidad de Sumapaz. Sector, predio, direccién, teléfono y coordenadas
pendientes de verificar.

Producto / servicio principal Llaveros, aretes, manillas, collares, anillos y recuerdos elaborados con mostacillas, hilo y nylon;
adicionalmente, talleres de bisuteria para la comunidad.

Estado actual Unidad productiva familiar en marcha desde hace aproximadamente dos afios, con produccion
pequefia por encargo y participacién ocasional en ferias.

Personas vinculadas Cinco integrantes de un grupo familiar, incluidas dos menores de 10 y 14 afios. Los nombres y roles
individuales deben confirmarse. Las actividades de las menores deben ser formativas, seguras y
acordes con su edad.

Coordenadas geograficas Pendientes de tomar en el lugar habitual de trabajo.

Descripcion general La unidad elabora bisuteria y artesanias personalizadas segun los disefios solicitados por la
comunidad. El trabajo se distribuye entre las integrantes: algunas elaboran productos y otras
clasifican la mostacilla surtida. La produccion se realiza en la vivienda de una de ellas. Sus
principales limitaciones son el alto costo de los insumos, la falta de materiales suficientes, un
espacio de trabajo no exclusivo y la baja frecuencia de ventas. Aspiran a fabricar recuerdos para el
Dia del Campesino, la feria agroindustrial y otras actividades locales, ademas de fortalecer la
participacion en ferias y la ensefianza comunitaria.

I FORMATO PMAPC-F02 - DIRECCIONAMIENTO ESTRATEGICO

Campo / Pregunta Informacion Registrada

Mision Elaborar bisuteria y recuerdos artesanales de buena calidad, personalizados y hechos en familia,
fortaleciendo la union, la creatividad y la transmisién de saberes en la comunidad de Sumapaz.

Vision En tres a cinco afnos, posicionar Artesanias G&G como proveedor local de recuerdos para el Dia del
Campesino, la feria agroindustrial y otras actividades comunitarias, con mayor disponibilidad de
materiales, participacion frecuente en ferias, catalogo propio y una linea de productos con identidad
territorial y materiales aprovechados.

Valores institucionales ["Unién","respeto”,"responsabilidad”,"calidad","amor por el trabajo","compromiso con la comunidad"]



FORMATO PMAPC-F03 - PROPUESTA DE VALOR PRODUCTIVA, COMERCIAL Y AMBIENTAL

Campo / Pregunta Informacion Registrada

¢Por qué adquieren el servicio/producto? Porque encuentran articulos personalizados, hechos a mano, a precios accesibles y con posibilidad
de solicitar disefios especificos.

Beneficio para el cliente / solucién Recibe una pieza artesanal elaborada con cuidado, adaptada a su gusto, apta para uso personal,
regalo o recordatorio de una actividad.

Diferencial competitivo Trabajo familiar, personalizacion, precios comodos, acabado cuidadoso y garantia de reparacion
cuando un producto presenta algin dafio.

Valor agregado ambiental La actividad utiliza poca agua y se realiza bajo techo. Existe la posibilidad de reducir desperdicios,
aprovechar retazos e incorporar materiales reciclados en nuevas lineas.

Valor social o comunitario Genera aprendizaje e ingresos para cinco integrantes de una familia, ofrece talleres a la comunidad
y ha contribuido a la creacion de dos emprendimientos adicionales.

Evidencia Registrada Pedidos por recomendacion, clientes que replican el trabajo con otras personas, canal y estados de
WhatsApp, participacién en algunas ferias, garantia de reparacion y experiencia en talleres
comunitarios.

FORMATO PMAPC-F04 - ANALISIS FODA SISTEMICO

Campo / Pregunta Informacion Registrada

Fortalezas ["Trabajo conjunto de cinco integrantes de la familia,","Aproximadamente dos afios de
experiencia.","Productos personalizados y variedad de disefios.","Calidad, cuidado en los acabados
y garantia de reparacion.","Precios accesibles para la comunidad.","Distribucion de tareas segun
producto y habilidad.","Canal de WhatsApp y voz a voz.","Capacidad de ensefiar y apoyar otros
emprendimientos."]

Oportunidades ["Producir recuerdos para el Dia del Campesino y la feria agroindustrial.","Participar con mayor
frecuencia en ferias de la Alcaldia y mercados externos.","Crear alianzas con organizadores de
eventos e instituciones.","Incorporar telares comerciales para agilizar manillas y
collares.","Desarrollar una linea con identidad de Sumapaz.","Implementar materiales reciclados y
aprovechar retazos.","Fortalecer talleres y formacién comunitaria.","Crear catalogo, marca, empaque
y pedidos digitales."]

Debilidades ["Insumos costosos y dificiles de adquirir en cantidad.","Produccion limitada por falta de
materiales.","Ventas muy variables y sin ingreso mensual estable.","Trabajo en una vivienda sin
espacio exclusivo.","Mano de obra no siempre recuperada en el precio.","Falta de registros de
inventario, tiempos, costos y ventas.","Dependencia de ferias ocasionales y mercado
local.","Retazos de hilo enviados actualmente a la basura."]

Amenazas ["Aumento del precio de mostacillas, hilos, nyton y accesorios.","Baja capacidad de pago del
mercado local.","Competencia de bisuteria industrial o importada mas barata.","Invierno que dificulta
el transporte y la participacion en ferias.","Fatiga visual y lesiones por posturas o movimientos
repetitivos.","Acumulacion de productos sin venta.","Dependencia de recursos propios para
materiales y desplazamientos.","Riesgo de vincular a menores en tareas no adecuadas si no se
definen limites claros."]



I FORMATO PMAPC-F05 - PERFIL DE CLIENTES, CONSUMIDORES Y COMPRADORES

Perfiles Cliente

Tipo Actor

Perfil Que Busca

Ubicacion

Necesidad

Frecuencia

Criterio Compra

Canal de
Comercializacion

Cliente directo Personas que El Raizal y otras Pieza hecha a su Cada uno o Disefio, precio, WhatsApp, estados,
solicitan llaveros, veredas. gusto o para dos meses, calidad, confianza y voz a voz y contacto
aretes, manillas, regalo. segun encargo. garantia. directa.
collares o anillos
personalizados.

Consumidor Jovenes, adultos, Sumapaz y Accesorios, Ocasional. Presentacion, Feria, encargo y

final familias y potencialmente recordatorios o identidad, durabilidad recomendacion.
participantes de Bogota. regalos. y precio.
actividades.

Comprador Habitantes de la Vereda El Raizal Accesorios Ocasional. Precio cémodo, Venta directa y

local comunidad que y alrededores. accesibles y cercania y posibilidad WhatsApp.
buscan productos de personalizados. de reparacion.
bajo o mediano
valor.

Comprador Alcaldia, Localidad de Recordatorios o Segun Cantidad, Cotizacion,

institucional organizadores de Sumapaz reconocimientos calendario. cumplimiento, convocatoria o
Dia del para eventos. identidad territorial, alianza.
Campesinoferia , factura o soporte y
agroindustrial y otras catidad.
actividades.

Feria/mercado Asistentes que Sumapaz y Compra inmediata Segun feria. Disefio, historia, Stand o exhibicién.
valoran productos mercados y variedad. empaque y precio.
hechos a mano. externos.

Servicio de Nifos, jévenes, Comunidad de Aprendizaje de Segln Metodologia, Alcaldia, comunidad

talleres adultos y nuevos Sumapaz. bisuteria y programacion materiales, seguridad y contacto directo.
emprendedores. generacion de de la Alcaldia. y acompafamiento..

iniciativas.

I FORMATO PMAPC-F06 - PROBLEMA DEL MERCADO Y NECESIDADES

Campo / Pregunta Informacién Registrada

¢Qué buscan los compradores? Accesorios y recuerdos de buena calidad, personalizados, de precio accesible y entregados segun el

disefio solicitado.

¢Como se conoce esa necesidad? Los clientes recomiendan el trabajo a otras personas, realizan nuevos encargos y consultan a través

de WhatsApp.

¢Quiénes compran o podrian comprar? Personas de la comunidad, visitantes, organizadores de eventos, Alcaldia, mercados campesinos,

instituciones educativas y compradores externos.

Evidencia Registrada Ventas previas, encargos, participacion en algunas ferias, canal de WhatsApp, fotografias y

recomendaciones. Los soportes deben organizarse.

Ventaja territorial Sumapaz / organicos Puede representar frailejones, campesinos, busetas, simbolos comunitarios y fechas propias del

territorio mediante piezas hechas por una familia local.

Cambios recientes en la demanda Los compradores solicitan disefios personalizados y productos para actividades especificas; existe

oportunidad de ofrecer recordatorios institucionales.

Dificultades principales de venta Mercado local limitado, baja frecuencia de compra, costos altos, falta de materiales, pocas ferias,

transporte y ausencia de un catalogo con precios y capacidad.



I FORMATO PMAPC-F07 - ANALISIS DE COOPERACION TERRITORIAL Y ALIANZAS PRODUCTIVAS

Alianzas Cooperacion

Actor Aliado

Que Aporta

Que Recibe

Trabajo

Conjunto

Aporte Ambiental

Accion

Organizadores del Comprador/aliado Pedidos de Productos locales y Disefio de Sustituir compras Presentar catalogo

Dia del Campesino recuerdos, personalizados. recordatorios por externas y reducir y muestras.

y ferias visibilidad y contrato o transporte.
espacio. encargo.

Alcaldia Local Instituciéon Talleres, ferias, Fortalecimiento de Programacioén Promover Formalizar solicitud
transporte y emprendimientos y de talleres y reutilizacion y de apoyo.
convocatorias. oferta cultural. espacios de compras Incales.

venta.

Junta de Accién Comunidad Difusion, Oferta local para Muestras, Separacioén de Incluir el

Comunal espacio y actividades. pedidos y residuos en emprendimiento en
contacto con capacitacion. eventos. reuniones y
eventos. agendas..

Otras artesanas Red productiva Saberes, Compras colectivas Compra de Menos viajes y Crear red de
materiales y y acceso a mostacillas por mejor uso de compra y
variedad. mercados. volumen y stand insumos. comercializacion.

compartido.

Proveedores de Proveedor Mostacillas, Compras Descuentos por Reducir empaques Solicitar listas de

bisuteria hilos, nylon, periddicas. volumen y envio y desplazamientos. precios y
agujas y consolidado. condiciones
accesorios.

Instituciones Comprador/aliado Talleres y Formacién y Actividades Uso de materiales Preparar propuesta

educativas / pedidos para productos. pedagdgicas y recuperados. de taller.

culturales fechas kits.
especiales.

Transportadores y
motociclistas del

grupo

Emprendimientos
creados con los
talleres

Logistico

Red comunitaria

Traslado a ferias
y entrega de
pedidos.

Nuevos disefios
y cooperacion

Pago o rotacién
equitativa.

Acompafiamiento y
comercializacion
conjunta.

Planificar rutas
compartidas.

Ferias o pedidos
distribuidos.

Menos viajes
individuales.

Intercambio de
retazos y
materiales.

Registrar costo por
salida.

Mantener contacto
y crear portafolio
comun.

I FORMATO PMAPC-F08 - VALIDACION DE MERCADO Y ACEPTACION DEL SERVICIO

Validaciones Mercado

Método / Canal Motivacion de Compra

A quién

Resultado Esperado Evidencia Registrada

Venta previa Personas de la comunidad. Ventas ocasionales de bisuteria y

pedidos personalizados.

Precio, disefio y Registro pendiente;

confianza. productos y mensajes.

Recomendacion Calidad y garantia. Conversaciones y

WhatsApp.

Clientes anteriores y
nuevos contactos.

Los compradores replican y
recomiendan el trabajo.

Fotografias y listados
pendientes.

Participacion en Asistentes a algunas ferias
feria de la Alcaldia.

Visibilidad y oportunidades de venta. Variedad y origen local..

Pedidos Personalizacion.

personalizados

Se elaboran llaveros de busetas,
frailejones y otros motivos.

Personas que envian Disefios, mensajes y

disefios. fotografias.

Garantia / Clientes con piezas Se ofrece reparacion. Confianza y durabilidad. Testimonios pendientes.
posventa danadas.
Talleres Comunidad y nuevos La productora reporta haber apoyado la Aprendizaje y Registros de Alcaldia /

emprendimientos. creaciéon de dos emprendimientos. generacion de ingresos. participantes.



I FORMATO PMAPC-F09 - FICHA TECNICA DEL PRODUCTO O SERVICIO

Fichas Tecnicas

Servicio / L . . Insumos Condiciones . Diferencial
Descripcion Tecnica Unidad .. ) Presentacion .

Producto Principales Especiales competitivo

Llavero de Pieza tejida con mostacillas. Unidad. Mostacillas, Mantener seco, Bolsa Disefio territorial o

frallejon u Se reportan cerca de 3 m de nylon, aguja y evitar tirones y transparente personalizado y

otro disefio hilo nylon y 350-400 argolla de guardar por sellada a bolsa reparacion.
mostacillas por unidad, llavero. disefio. de regalo.

ademas del herraje.

Aretes Par elaborado con Par Mostacillas, Guardar en Bolsa Amplio rango de
mostacillas, hilo o nylon 'y hilo/nylon, aguja, empaque transparente o disefios y precios.
herrajes. Tamano pequefio, ganchos y individual y de regalo.
mediano o grande. accesorios. evitar humedad.

Manilla Accesorio tejido en telar Unidad. Mostacillas, Evitar agua Bolsa individual. Elaboracion
artesanal o manualmente, hilo/nylon, cierre excesiva, tirones familiar y disefios
con patrones y tamafios y telar. y golpes. por pedido.

personalizados.

Collar Pieza de mayor complejidad. Unidad. Mostacillas, Colgar o guardar Bolsa de regalo Trabajo detallado,
Se reporta aproximadamente hilo/nylon, aguja, extendido y 0 empaque personalizado y de
1/4 de libra de mostacilla y cierre y protegido. protector. alta dedicacion.
entre 5-6 m de hilo 0 6-7 m accesorios.

de nylon, segun disefio.

Taller de Actividad formativa para Taller/participante. Material Espacio Kit o materiales Experiencia de la
bisuteria ensefiar seleccion de pedagdgico, iluminado, compartidos. productora y
materiales, uso seguro de mostacilles, seguro y efecto
aguijas, tejido y elaboracion hilos, agujas, ordenado. multiplicador en la
de una pieza. telas o telares. comunidad

Observaciones del formato: Tiempo de elaboracion por verificar: Para un llavero de frailején se reportaron entre un dia y medio y dos dias. Para los collares se
mencionaron dos referencias distintas: entre un dia y medio y entre una semana y una semana y media, probablemente segtin el disefio. Debe medirse el tiempo real de
al menos tres modelos.

I FORMATO PMAPC-F10 - PROCESO DE PRESTACION DEL SERVICIO / PRODUCCION

Proceso Prestacion Servicio

Servicio / . .. . .
Unidad Actividad Proceso Tiempo Estimado
Producto
Producto de 1 unidad o 1. Recibir el disefio, definir tamario, colores, cantidad, fecha y precio preliminar. Antes de iniciar.
bisuteria pedido.
Producto de 1 unidad o 2. Seleccionar o clasificar la mostacilla surtida por color, tamafio y estado.. Variable segin material.
bisuteria pedido.
Producto de 1 unidad o 3. Medir y cortar hilo o nylon; preparar aguja, telar y herrajes. Pendiente por producto.
bisuteria pedido.
Producto de 1 unidad o 4. Tejer o ensamblar la pieza siguiendo el patron. Horas o dias segun
bisuteria pedido. complejidad.
Producto de 1 unidad o 5. Colocar cierres, ganchos o argollas; asegurar nudos y terminaciones. Pendiente.
bisuteria pedido.
Producto de 1 unidad o 6. Revisar simetria, resistencia, colores y acabado; corregir si es necesario. Pendiente.
bisuteria pedido.
Producto de 1 unidad o 7. Empacar, fotografiar, registrar y comunicar al cliente. Pendiente.
bisuteria pedido.
Producto de 1 unidad o 8. Entregar en la comunidad, por feria o mediante transporte acordado. Segun canal..
bisuteria pedido.
Taller 1 sesion. 9. Preparar materiales, explicar seguridad, demostrar, acompafar la practica y Segun programacion.

evaluar el producto final.



I FORMATO PMAPC-F11 - INSUMOS Y MATERIAS PRIMAS NECESARIAS

Insumos

Insumo

Mostacillas surtidas

Hilo

Nylon

Agujas

Herrajes para
llaveros

Ganchos, cierres y

accesorios

Telares

Bolsas

transparentes/regalo

luminacién/energia

Transporte

Material reciclado
futuro.

Cantidad

Unidad

350-400 por
llavero; 1/4 th
aproximada por
collar, otras
cantidades
pendientes.

5-6 m en algunos
collares; variable
en otres
productos.

3 m por llavero
de frallejon: 6-7
men algunos
collares.

Segun técnica y
desgaste.

1 por llavero.

Segun arete,
collar o manilla.

Actualmente
artesanales, telar
comercial de
referencia

$25.000-$30.000.

1 por producto,

No medida.

Motocicleta o
apoyo de
Alcaidia.

Pendiente.

Frecuencia

Segln
pedida/compra
por libra.

Segun pedido.

Segun pedido.

Reposicion
pcasional.

Segun
produccion.

Segun
produccion.

Inversion
ocasional

Segun ventas.

Durante el
trabajo.

Segun teria o
entrega.

Segun disefio.

Proveedor Fuente

Proveedor pendiente.

Proveedor pendiente

Proveedor pendiente.

Proveedor pendiente

Proveedar pendiente.

Proveedor pendiente

Comercio o
fabricacion propia.

Proveedor pendiente.

Red domiciliaria.

Integrantes/institucion.

Hogar, comunidad o
allados.

Toxicidad

N/A

N/A

N/A

N/A

N/A

N/A

N/A

N/A

N/A

N/A

N/A

Impacto
Potencial

Empaque
y
sobrantes
pequenos.

Retazos y
carretes.

Retazes
plasticos.

Riesgo de
puncion.

Pequefios
residuos
metalicos.

Empaques
y piezas
pequenas.

Madera y
puntillas

Residuo
plastico.

Consumo
indirecto.

Emisiones
y riesgo
vial

Positivo si
sustituye
material
nuevo.

Manejo
Ambiental

Clasificar,
comprar
segun plan'y
reutilizar
piezas
sueltas.

Medir antes
de cortar y
guardar
retazos
utiles.

Optimizar
cortes y
separar
sobrantes.

Guardar en
estuche,
contary
desechar de
forma
segura.

Comprar en
cantidades
ajustadas y
recuperar
piezas.

Clasificar por
referencia y
reutilizar
sobrantes.

Usar madera
durable,
reparar y
compartir.

Reducir
tamafio y
explorar
papel o
material
reciclable

Aprovechar
luz natural y
usar lampara
eficiente.

Rotar
responsables
y consolidar
entregas

Limpiar y
seleccionar
antes de
usar.

Observaciones

Principal
insumo y costo

Material
costoso.

Requiere
disposicion
responsable:

Use frecuente.

Incluye
argollas.

Costo
pendiente.

Agiliza manillas
y collares.

Presentacion
actual.

Importante por
fatiga visual.

Costo pagado
por las
integrantes
cuando no hay
apoyo.

Linea por
desarrollar.



I FORMATO PMAPC-F12 - CAPACIDAD PRODUCTIVA E INFRAESTRUCTURA

Campo / Pregunta Informacion Registrada

Produccién mensual real Aproximadamente 5-10 manillas, 10-12 pares de aretes, 2 collares y 5-6 llaveros, segun pedidos y
materiales.

Produccién normal de referencia Pequefios lotes por encargo; las ventas y la produccion varian ampliamente de un mes a otro.

Capacidad mensual teérica Con materiales suficientes: aproximadamente 4 collares, 25-30 pares de aretes, 20 manillas y 15

llaveros al mes.

Produccién maxima posible Con materiales suficientes: aproximadamente 4 collares, 25-30 pares de aretes, 20 manillas y 15
llaveros al mes.

Area /| N° de habitaciones / lote Espacio dentro de la vivienda de una integrante. Area, iluminacion, mesas, sillas y almacenamiento
pendientes de medir.

Limitantes técnico-productivos Mostacillas e hilos costosos, falta de telares comerciales, clasificacion manual del material, tiempo
de elaboracion y poca disponibilidad de insumos.

Limitantes ambientales Impacto directo bajo; el invierno afecta el transporte y la movilidad. El principal residuo son retazos
de hilo/nylon y empaques..

Capacidad instalada Conocimiento de cinco integrantes, telares artesanales, agujas, herramientas manuales, canal de
WhatsApp y experiencia en ferias y talleres.

Capacidad utilizada actual Baja y variable, porque no hay pedidos continuos ni materiales suficientes.

¢Produce lo mismo todo el aiio? No

¢Alcanza para la demanda? No

Necesidades para aumentar sosteniblemente Insumos, telares, catalogo, espacio iluminado, registros de tiempo y costo, alianzas con ferias,

transporte y validacién de pedidos institucionales.



I FORMATO PMAPC-F12A - LIMITES AMBIENTALES Y CAPACIDAD PRODUCTIVA

Limites Ambientales

Condicion
Ambiental

Estado actual

Limite /
Restriccion

Afectacion

Efecto / Riesgo

Incidencia

Accion de Mejora

Agua

Fuentes hidricas

Suelo/espacio

Pendiente/acceso

Clima

Biodiversidad

Uso de insumos

Manejo de
residuos

No se utiliza
directamente en
la elaboracion.

No se reporta
interaccion
directa.

Trabajo dentro de
una vivienda.

Traslados en
motocicleta entre
viviendas, ferias y
clientes.

La produccién
esta bajo techo;
el invierno afecta
movilidad.

Posibilidad de
disefios de
frallejon y cultura
campesina.

Materiales
adquiridos fuera
del predio y
costosos.

Retazos de hilo
se desechan en
basura ordinaria.

No aplica como
insumo principal

Territorio sensible
de paramo,

Espacio compartido
y no medido.

Vias rurales e
invierno.

Lluvias intensas.

No extraer flora ni
fauna del paramo.

Capital limitado y
empagques.

No hay separacion
a aprovechamiento.

No limita la
produccion

El impacto seria
indirecto por residuos
mal dispuestos.

Limita organizacion y
numero de personas.

Dificulta reunirse,
entregar y asistir a
ferias.

Puede impedir
desplazamientos.

Es una oportunidad
educativa.

Restringe cantidad y
variedad.

Genera residuo
pequefo pero
persistente.

Impacto directo
muy bajo.

Riesgo bajo.

Menor
productividad y
riesgo de pérdida
de piezas.

Retrasos y costos.

Cancelacion o
retrasp.

Valor territorial.

Baja capacidad de
respuesta.

Pérdida de
material y
contaminacion.

Baja

Baja

Media

Alta

Media

Baja

Alta

Media

Mantener limpieza
responsable y evitar
desperdicio.

Separar hilos, nylon y
empagques; no
arrojarios al ambiente.

Adecuar mesa,
iluminacion y
almacenamiento.

Planificar rutas,
consolidar encuentros
y usar apoyo
institucional.

Programar produccion
remota y proteger
productos.

Representar
simbodlicamente y
comunicar
conservacion.

Compras colectivas,
inventario y
proveedores.

Clasificar retazos,
crear productos
miniatura y buscar
reciclaje.



I FORMATO PMAPC-F12B - IDENTIFICACION DE RIESGOS DE SEGURIDAD Y SALUD EN EL TRABAJO (SG-SST)

Riesgos Sst

Aplica Nivel de

Peligro u Origen Controles Actuales Accion

(Si/No) Riesgo

Bioldgico Virus/contacte grupal Si Baja Trabajo familiar. Higiene de manos y no compartir elementos si
hay enfermedad.

Fisico Fatiga visual Si Alta Uso de luz natural Lampara dirigida, pausas visuales y valoracién
cuando sea necesario

Fisico lluminacién eléctrica Si Media Se prioriza luz natural, Usar iluminacion suficiente sin reflejos.
inadecuada
Biomecanico Posturias prolongadas Si Alta No se reportan Sillas con respaldo, mesa adecuada y pausas

controles formales.

Biomecanico Movimientos repetitivos Si Alta Distribucién de Rotar tarsas y estirar manos y hombros
productos

Biomecanico Trabajo fino de manos. Si Media Experiencia Pausas y herramientas apropiadas.

Mecanico Puncién con agujas Si Media Manipulacion Estuche, conteo y protocolo para agujas
cuidadosa

Locativo Piezas pequefias en el Si Baja Espacio doméstico Cajas organizadores y piso despejado.

piso desorden

Eléctrico Lamparas y conexiones Si Baja Red domiciliaria. Revisar cables y evitar sobrecargas.

Transito Desplazamiento en Si Alta Motocicletas propias y Casco, revisién mecanica, carga segura y no
motocicleta rotacion viajar con lluvia fuerte

Proteccién de Tareas no adecuadas Si Alta Trabajo familiar. Solo actividades formativas, supervisadas, sin

menores para la edad jornadas extensas ni herramientas peligrosas

I FORMATO PMAPC-F12C - PLAN BASICO DE ACCIONES SG-SST

Plan Acciones Sst

Accion Preventiva Riesgo Responsable Frecuencia Evidencia Registrada

Adecuar mesa, sillas con respaldo e Posturas y fatiga Grupo familiar. Una vez y revision Fotografiallista.

iluminacion dirigida. visual. trimestral.

Realizar pausas de vista, manos, cuello Movimientos Cada integrante, Cada 45-60 minutos. Registro sencillo.

y hombros. repetitivos.

Guardar y contar agujas en estuches Puncioén. Responsable del Al terminar cada sesion. Estuche/lista.

cerrados. material.

Clasificar mostacillas y herrajes en Caidas, pérdidas y Integrantes. Permanente.

recipientes con tapa. desorden.

Revisar lamparas, cables y conexiones. Riesgo eléctrico. Persona adulta Mensual. de revision.
responsable.

Definir tareas seguras y supervisadas Proteccién de Adultos responsables. Cada jornada. Acuerdo familiar. Fotografia

para las menores. menores. Lista

Aplicar medidas de seguridad vial en Accidentes de transito. Conductora Cada desplazamiento. Plan de ruta.

motocicleta. responsable.

Mantener botiquin y registrar incidentes. Emergencias y Grupo familiar. Trimestral/cuando Botiquin/cuaderno.

seguimiento. ocurra.



I FORMATO PMAPC-F13 - CANALES DE VENTA'Y COSTOS FIJOS

Canales Venta

Canal de
Comercializacion

Activo
(Si/No)

Descripcion

Responsable

Frecuencia

Ferias campesinas /
artesanales

Venta directa

Redes sociales

WhatsApp/llamadas

Tiendas/puntos artesanales

Compras institucionales

Comercializacion asociativa

Otro

Si

Si

No

Si

No

No

No

Algunas ferias organizadas por la
Alcaldia.

Comunidad, conocidos y pedidos
personalizados.

No se reportan perfiles comerciales.

Canal y estados de WhatsApp.

No reportados.

Oportunidad con organizadores de
eventos y Alcaldia.

No existe alianza formal.

Voz a voz y talleres comunitarios.

Johana e integrantes.
Integrante que recibe el
pedido.

Familiar de apoyo.

Johana/grupo.

Por gestionar.

Representante del grupo.

Grupo familiar.

Johana.

I FORMATO PMAPC-F14 - ESTRATEGIA DE PRECIOS Y MARGEN DE COMERCIALIZACION

Estrategia Precios

Costo
Unitario

(%)

Servicio /

Producto

Margen
(%)

Precio

L. Referencia
Minimo ($)

Logistica
Plataforma

Precio
Final ($)

Segun convocatoria.

Ocasional.

Por implementar.

Publicaciones periddicas y
segun pedido.

Pendiente.

Por gestionar.

Por explorar.

Ocasional.

Justificacion

Arete mediano Pendiente Pendiente Pendiente $20.000-$25.000. Pendiente. Pendiente Depende de tamafio,
de verificar de verificar de verificar de verificar material y capacidad
de pago local.
Aretes Pendiente Pendiente Pendiente $5.000-$30.000 segun Pendiente. Pendiente Rango reportado por
pequefios/grandes de verificar de verificar de verificar disefio. de verificar complejidad.
Manilla pequefia Pendiente Pendiente Pendiente $10.000-$15.000. Pendiente. Pendiente Debe medirse material
de verificar de verificar de verificar de verificar y tiempo
Manilla mediana Pendiente Pendiente Pendiente $25.000-$30.000. Pendiente Pendiente Depende del patron y
de verificar de verificar de verificar de verificar telar.
Collar Pendiente Pendiente Pendiente $70,000-$90,000, Pendiente. Pendiente El mercado local limita
de verificar de verificar de verificar de verificar el precio y no siempre
recupera toda la mano
de abra
Llavero Pendiente Pendiente Pendiente Se mencion6 una Pendiente. Pendiente El frailejon utiliza 350-
de verificar de verificar de verificar venta de $15.000 de verificar 400 mostacillas y

hasta dos dias de
trabajo.

verificar por disefio.

Observaciones del formato: Regla de precio recomendada: Costo minimo = mostacillas + hilo/nylon + herrajes + empaque + transporte proporcional + valor de las horas
de trabajo + imprevistos. La unidad debe fijar un precio local y otro para ferias externas, sin regalar la mano de obra.



I FORMATO PMAPC-F15 - PROYECCION DE VENTAS E INGRESOS

Proyeccion Ventas

Conc.e-ptol Cantidad Mensual Precio ($) LELEEe Forma de Pago (il dc-a e
Servicio Mensual ($) Comercializacién
Manillas Actual: 5-10; maximo Pendiente de Pendiente de Efectivo o transferencia por WhatsApp, comunidad y
estimado: 20. verificar verificar confirmar. feria.
Aretes Actual: 10-12 pares; Pendiente de Pendiente de Efectivo/transferencia. Venta directa y feria.
maximo: 25-30 pares. verificar verificar
Collares Actual: 2; maximo: 4. Pendiente de Pendiente de Efectivo/anticipo Pedido y feria.
verificar verificar recomendado.
Llaveros Actual: 5-6: maximo: 15. Pendiente de Pendiente de Efectivo/transferencia. Pedido, feria e institucional
verificar verificar futuro.
Ventas totales Variables segun pedidos.. Pendiente de Pendiente de Por verificar. Comunidad, WhatsApp y
verificar verificar ferias.
Talleres Segun programacion de la Pendiente de Pendiente de Contrato o apoyo institucional Alcaldia/comunidad.
Alcaldia. verificar verificar

Observaciones del formato: Proyeccion prudente: No debe asumirse que la capacidad maxima se vendera todos los meses. Primero se recomienda validar un pedido
institucional o una feria, producir un lote pequefio y medir ventas, tiempos y utilidad.

I FORMATO PMAPC-F15A - ESTRATEGIA DE FIDELIZACION DE CLIENTES

Estrategia Fidelizacion

Perfil de Cliente Estrategia Medio Frecuencia Responsable
Cliente por encargo Confirmar disefio, color, precio y fecha; enviar WhatsApp. En cada pedido. Integrante
fotografia de avance. responsable.
Cliente anterior Publicar novedades y ofrecer reparacion o ajuste. Canal y estados de Mensual o por Johana/apoyo.
WhatsApp. coleccion.
Comprador de feria Registrar contacto y enviar catalogo después del WhatsApp. Después de la feria. Responsable
evento. comercial.
Organizador Portafolio, muestras, capacidad, precios y Correo, WhatsApp o Antes de cada Representante del
institucional tiempos. reunion. evento. grupo.
Participante de taller Seguimiento, materiales y comunidad de WhatsApp. Después del taller. Johana.

aprendizaje.

Cliente con garantia Recibir la pieza, evaluar y reparar cuando Contacto directo. Cuando se solicite. Quien elabord la
corresponda. pieza.



I FORMATO PMAPC-F15B - ESTRATEGIA DE LOGISTICA DE ULTIMA MILLA

Logistica Ultima Milla

. . I T Ay
Servicio / Cana d? - ranspc.>’rte/ Cor.IdICIon de Capacidad Costo ($) Responsable
Insumo Comercializacion Operacion Calidad

Bisuteria Entrega directa o Fecha Motocicleta o apoyo Empaque Segun cajay Por Integrante

pequeha feria. acordada. institucional. cerrado, pieza segundad. calcular asignada

seca y protegida.

Collares Pedido directo. Segun Motocicleta con caja o Evitar dobleces, Poces Por Responsable
tiempo entrega personal humedad y unidades. calcular. del pedido.
validado. aplastamiento.

Pedido Entrega en evento. Antes de la Transporte compartido o Conteo, Depende del Por cotizar. Representante

institucional actividad. institucional. empaque plazoy y equipo.

uniforme y lista maternales:
de productos.

Productos Stand Llegar Motocicletas/transporte Inventario, Segun Registrar Equipo

para feria antes de Alcaldia exhibicion y espacio. por salida. rotativo.
apertura. empaque.

Materiales Compra y traslado Segun Motocicleta o envio Proteccion de Segun Pendiente. Responsable

al lugar de trabajo. inventario. consolidado. humedad y compra de insumo5
pérdidas.

I FORMATO PMAPC-F15C - TRAZABILIDAD DIGITAL ViA QR

Trazabilidad Qr

Elemento Informacion Contenida Responsable Frecuencia Ewd.enma

Trazable Registrada

Identidad Nombre oficial, vereda, integrantes Representante. Etiqueta/futuro OR. Cuando Ficha.
adultas y contacto. cambie.

Producto Nombre, disefio, colores, materiales, Quien elabora. Ficha/catalogo. Cada Fotografia.
tamafio y cuidados. referencia..

Lote/pedido Fecha, cantidad, responsable y Responsable Cuaderno/hoja de Cada pedido. Registro.
cliente.. administrativo. calculo.

Costo y tiempo Material usado y horas de elaboracion. Quien elabora. Ficha de costeo.. Cada modelo. Ficha.

Garantia Fecha de venta y reparacion realizada. Responsable de Registro sencillo. Cuando Mensaje/fotografia.

posventa. ocurra:

Practica Aprovechamiento de retazos y uso de Grupo. Etiqueta/historia. Cuando Fotos.

ambiental material reciclado. aplique.

Contacto WhatsApp, catélogo, pedidos y medios Johana/apoyo. Tarjeta/QR Cuando Canal activo.

comercial de pago. cambie.

Observaciones del formato: Implementacion gradual: Primero se recomienda crear un catalogo de WhatsApp y fichas de producto. El cédigo QR puede incorporarse
después, cuando el nombre, los precios y los registros estén organizados.



I FORMATO PMAPC-F16 - INVERSION INICIAL Y REQUERIDA

Inversion Requerida

Descripcion

Valor
Unitario

Cantidad

Total ($)

Requisito

Fuente

Capital de
trabajo

Capital de
trabajo

Herramientas

Puesto de

trabajo

Empaque

Exhibicion

Promocion

Logistica

Accion
ambiental

Mostacillas de colores y
tamafios variados.

Hilos, nylon, agujas,
cierres, ganchos y
argollas.

Telares comerciales,

Mesa, sillas, lampara
dirigida y organizadores.

Bolsas, tarjetas y
etiquetas de marca.

Mantel, bandejas,
soportes y sefializacion
para ferias..

Fotografias, catalogo y
disefio de marca.

Fondo para transporte y
participacion en feria.

Recipientes para retazos,
empaques y material
reciclado,

Pendiente
de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente

de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente

de verificar

Pendiente
de verificar

Lote inicial.

Kit

1a3
inicialmente.

Kit.

Late

Kit.

Segun
calendario.

Kit.

Pendiente
de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente

de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente
de verificar

Pendiente

de verificar

Pendiente
de verificar

Comprar segun productos
piloto y almacenar
clasificadas.

Calidad, resistencia y
clasificacion.

Tamafio, durabilidad y
seguridad.

Ergonomia, iluminacién y
espacio.

Tamafio minimo y material
reciclable cuando sea
posible.

Ligero, estable y
reutilizable.

Informacion actualizable y
autorizacion de uso de
imagenes.

Ruta segura y rotaciéon
equitativa.

Separacion y
almacenamiento limpio.

Aportes, apoyo o
crédito pequefio.

Aportes/proyecto.

Recursos
propios/apoyo.

Apoyalrecursos
propios.

Capital de trabajo.

Proyecto/ahorro.

Acompafamiento
técnico:

Ingresos/apoyo
institucional.

Recursos propios.



I FORMATO PMAPC-F17 - ESTRUCTURA DE COSTOS Y GASTOS OPERATIVOS

Costos
Tipo Descripcion
Materia prima Mostacillas, hilo, nylon, agujas, herrajes y cierres.
Mano de obra Seleccion, tejido, montaje, revision, empaque y
atencion..
Espacio Uso de vivienda de una integrante.
Energia lluminacién y carga de dispositivos.
Transporte Motocicletas, combustible y ferias.
Empaque Bolsas transparentes y de regalo.
Promocion Datos, fotografias, impresiones y exhibicion.

Mantenimiento Reposicion de agujas, telares y organizadores.

Ingresos Ventas variables.

TOTAL No puede calcularse con precision.

Valor Mensual ($)

Pendiente de
verificar

Pendiente de
verificar

Pendiente de
verificar

Pendiente de
verificar

Pendiente de
verificar

Pendiente de
verificar

Pendiente de
verificar

Pendiente de
verificar

Pendiente de
verificar

Pendiente de
verificar

Observaciones

Principal costo directo.

Debe pagarse o reconocerse por hora.

Registrar aporte de energia y espacio.

Uso bajo, pero relevante para la vista.

. Las integrantes se rotan

Incluir en precio.

Puede iniciar con WhatsApp.

Crear reserva.

No es utilidad neta.

Requiere fichas de costo y tres meses de
registros.



I FORMATO PMAPC-F18 - PROYECCION DE FLUJO DE CAJA E INDICADORES

Flujo Caja Mensual 12 Filas Meses

Gastos Gastos Gastos Balance / Flujo

Ingresos ($) Observaciones

Operativos ($) Comerciales ($) Ambientales ($) Neto ($)

Enero Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Febrero Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Marzo Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Abril Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Mayo Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Junio Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Julio Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Agosto Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres. ,
Septiembre Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Octubre Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Noviembre Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.
Diciembre Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Pendiente de Registrar pedidos, materiales,
verificar verificar verificar verificar verificar transporte, ventas y talleres.

Observaciones del formato: Estado financiero actual: La entrevista reporta ventas muy variables y costos parciales de aretes y collares. El flujo de caja debe
completarse después de tres meses de registro, separando ventas de productos, talleres, compras, transporte y aportes de cada integrante.



I FORMATO PMAPC-F19 - INDICADORES DE HUELLA HIDRICA Y DE CARBONO / SEGUIMIENTO

Indicadores Huella

Variable Impacto

(1-5)

Estado Cantidad

Ambiental

Consumo de No se usa directamente en la elaboracion. Muy bajo/no 1 Mantener practicas de limpieza
agua medido. eficiente.
Fuentes Sin interaccion directa reportada. No aplica. 1 Evitar perdida de nylon, hilo o
hidricas mostacillas al ambiente.
Energia Luz natural y energia domiciliaria. No medida. 2 Usar lampara eficiente y apagar
cuando no se utilice.
Transporte Motocicletas para reuniones, ferias y entregas. No medido 4 Consolidar rutas y aprovechar
transporte institucional.
Insumos Mostacillas, nylon, hilo y accesorios, en parte plasticos. No cuantificado. 4 Registrar compras, optimizar cortes y
buscar materiales alternativos.
Empaques Bolsas transparentes y de regalo. Uno por 3 Reducir tamafio y probar opciones
producto. reciclables.
Residuos Retazos de hilo/nylon actualmente en basura. No 3 Separar, reutilizar y registrar.
cuantificados.
Compra No implementada. Pendiente. 3 Consolidar pedidos para reducir viajes
colectiva y empaques.
Conclusion La huella hidrica directa es muy baja la mayor huetta Sin linea base. 3 Crear indicadores mensuales.

Seguimiento Huella

Indicador

proviene de materiales, empaques y transporte.

¢Qué se mide?

Dato Inicial

Frecuencia

Responsable

Evidencia
Registrada

Agua

Energia

Transporte

Mostacillas/hilos.

Retazos

Empaques

Huella de

carbono

Conclusion

Uso en limpieza o talleres.

Horas de luz artificial

Viajes y combustible.

Cantidad comprada y

utilizada.

Peso o volumen separado.

Numero y material.

Transporte, energia e

insumos.

Los datos deben centrarse
en materiales y movilidad.

No medido.

No medido.

No medido.

Sin
inventario.

Se
desechan.

Uno por
producto.

Sin calculo.

Sin linea
base

Mantener consumo
minimo.

Priorizar luz natural
y LED.

Consolidar entregas
y ferias.

Registrar 100% de
compras.

Reutilizar una
proporcién creciente.

Probar alternativa
reciclable.

Estimacion después
de seis meses.

Sistema sencillo de
seguimiento.

Trimestral

Mensual

Por salida

Por

compra.

Mensual

Mensual

Semestral.

Semestral.

Grupo.

Responsable del

espacio.

Logistica.

Insumos.

Grupo.

Ventas.

Equipo asesor.

Representante.

Planilla.

Registro.

Planilla.

Facturas/cuaderno.

Fotos/registro.

Inventario.

Hoja de caélculo.

Informe.



I FORMATO PMAPC-F20 - ECONOMIA CIRCULAR Y RESIDUOS

Economia Circular Residuos

Residuo / Recurso Cantidad Manejo Actual Accion Circular Destino Responsable
Retazos de hilo No Se desechan en Separar por color y largo para Reutilizacion interna. Grupo.
cuantificados. basura. borlas, rellenos, miniaturas o
talleres.
Retazos de nylon No Se desechan. Optimizar corte y guardar Reuse/disposicion Responsable de
cuantificados. segmentos utiles. controlada. insumos,
Mostacilias sobrantes Pequefias Se seleccionan o Crear mezclas, muestras y Reutilizacion. Integrantes.
cantidades. guardan piezas pequefias.
parcialmente.
Bolsas plasticas Una por Entregadas al cliente. Reducir tamafio y ofrecer Cliente/reciclaje. Ventas.
producto. empaque de papel o reutilizable.
Carton/empaques de Pendiente. No informado. Usar para organizacion, Reuso/reciclaje. Compras.
insumos etiquetas o reciclaje.
Material reciclado No Idea propuesta. Incorporar tapas, textiles, papel, Nueva linea de Grupo.
implementado. madera limpia u otros elementos productos.
seguros.
Telares artesanales Uso actual Se fabrican con tabla Reparar, compartir y elaborar con Reuso/posible Adultos del
y puntillas. madera adecuada. producto: grupo.

aprovecharmiento como diferencial comercial por el Grupo.

Observaciones del formato: Conclusion: La unidad genera pocos residuos, pero el hila y nylon son persistentes. Disefiar una linea circular y documenter



I FORMATO PMAPC-F21 - EVALUACION Y MATRIZ DE MADUREZ AMBIENTAL Y REGENERATIVA

Evaluacion Ambiental Regenerativa

Factor /
Criterio

Agua

Agua

Suelo

Biodiversidad

Energia

Residuos

Insumos

Transporte

Cooperacién

Impacto social

Economia
circular

Indicador

Liso eficiente

Prevencién de
contaminacién

Intervencion directa

Identidad del paramo

Uso eficiente

Aprovechamiento

Compra responsable

Eficiencia

Trabajo familiar

Talleres y nuevos

emprendimientos

Productos con
reciclaje

Resultado Preliminar:
Resultado preliminar: Calificacién propuesta: 40 de 55 puntos. La unidad tiene bajo consumo de agua, fuerte cooperacion e impacto social. Debe
mejorar el aprovechamiento de retazos, el origen de los insumos, los empaques y la eficiencia del transporte.

Descripcion

No es insumo principal.

Residuos pequefios
podrian llegar al
ambiente.

Actividad bajo techo y sin
uso de suelo productivo.

Disefios de frailejon y
simbolos locales.

Se prioriza luz natural.

Retazos se desechan

actualmente.

Materiales costosos y

origen no documentado..

Motocicletas y epoyo
ocasional de Alcaldia.

Cinco integrantes y
apoyo comunitario.

Ha apoyado dos
iniciatives.

Aun no implementados.

Calificacion

Estado

(1-5)
Fortaleza. 5
Intermedio. 3

Impacto bajo. 4

Oportunidad. 4

Buena 4
practica.

Basico. 2
Basico. 2
Intermedio. 3
Fortaleza. 5
Fortaleza. 5
Iniciat 2

Accion
Mantener consumo
bajo.

Separar hilo, nylon y
mostacillas.

Mantener orden y
disposicion

Comunicar
conservacion sin
extraccion.

Mejorar lampara de
apoyo.

Crear sistema de
reutilizacion.

Registrar proveedores
y compras colectivas.

Consolidar salidas.
Formatizar roles y
alianzas.

Documentar
resultados.

Desarrollar prototipo.

Evidencia
Registrada

Registro.

Fotos.

Observacion.

Etiqueta

Foto

Planilla.

Facturas

Planilta.

Actas

Listados/fotos.

Producto



I FORMATO PMAPC-F22 - PLAN DE MANEJO, MITIGACION Y MEJORA AMBIENTAL

Plan Manejo Mitigacion

Impacto Accion Prioridad Plazo Responsable Recursos Indicador Ewd.enua
Registrada

Retazos de hilo Separar y clasificar por Alta 0-2 Grupa Recipientes 9% separado Fotos/planilla

y nylon tamafio y material. meses

Desperdicio de Medir y cortar antes de iniciar Alta Inmediato Quien Regla/ficha Material por Ficha

insumos elabora unidad

Empaques Probar bolsas de papel o Media 0-6 Ventas Muestras % sostenible Facturas
material reciclable. meses

Transporte Consolidar entregas, Media 0-3 Logistica Calendario Viajes/mes Planilla
compras y ferias. meses

Origen de Crear directorio y compres Media 0-6 Compras Contactos % compras Facturas

insumos colectivas. meses agrupadas

Identidad Crear linea de frailejones y Media 3-9 Disefio Etiquetas Productos con Catalogo

ambiental territorio con mensaje de meses historia

conservacion.

Material Elaborar prototipos seguros Media 3-9 Grupo Material limpia Prototipos Fotos
reciclado meses

Espacio de Organizar materiales para Alta 0-3 Grupo Cajas/estanteria Area Fato
trabajo. evitar pérdidas. meses ordenada

I FORMATO PMAPC-F22A - ADAPTACION AL CAMBIO CLIMATICO

Adaptacion Cambio Climatico

Aspecto /

i Situacion Riesgo Accion Propuesta
Fenémeno
Eventos climaticos El invierno dificulta el desplazamiento entre viviendas, Medio Programar reuniones, proteger productos y evitar viajes con
ferias y clientes. lluvia fuerte.
Actividad La elaboracién puede continuar bajo techo. Bajo Distribuir materiales para trabajo desde cada vivienda
productiva cuando sea necesario.
Transporte Dependencia de motocicletas. Alto Consolidar entregas y solicitar transporte institucional para
eventos.
Ferias La lluvia puede afectar montaje y asistencia. Medio Usar carpa, cajas impermeables y calendario flexible.
Materiales Humedad puede afectar hilos, empaques y piezas. Media Guardar en recipientes secos y cerrados.
Medidas actuales Abrigo y adaptacion personal. Bajo Complementar con plan de rutas y almacenamiento.

Conclusion La vulnerabilidad climatica es principalmente logistica. Medio Revisar antes de cada feria o desplazamiento.



I FORMATO PMAPC-F23 - MATRIZ DE RIESGOS INTEGRALES

Matriz Riesgos Integrales

Riesgo

Consecuencia

Prevencion

Respuesta

Productivo

Productivo

Comercial

Financiero

Ambiental.

SST

SST

Logistico

Digital

Organizativo

Proteccién de
menores

Falta de materiales

Tiempo

subestimado

Ventas bajas

Precio insuficiente

Retazos
persistentes

Fatica visual

Puncién

Accidente en
motocicleta

Pérdida de pedidos.

Roles confusos

Exceso de carga o
tarea riesgosa

Costos altos y
poco capital.

Disefios complejos
sin medicion.

Mercado local y
pocas ferias.

Mano de obra no
recuperada.

Hilo/nyton a basura

Trabajo fino y luz
insuficiente.

Aguijas sueltas

Lluvia, vias y
carga.

Mensajes sin
registro.

Trabajo familiar
informal

Falta de limites.

No se cumplen
pedidos.

Retrasos y baja
ganancia.

Inventario y bajos
ingresos.

Pérdida o
desmotivacion:

Contaminacion y
pérdida de material

Dolor o reduccion de
capacidad.

Lesion.

Lesion o pérdida de
producto.

Errores de disefio o
fecha.

Tareas duplicadas o
incumplidas:

Afectacion escolar o
de seguridad.

Alto

Alto

Alto

Alto

Medio

Alto

Medio

Alto

Medio

Medio

Alto

Inventario minimo y
anticipo,

Cronometrar modelos.

Pedidos, catalogo y
mercados externos.

Ficha de costos.

Separar y reutilizar.

Luz y pausas

Estuche y conteo.

Seguridad vial y no

viajar en riesgo.

Formato de pedida.

Asignar responsable
por pedido,

Participacion formativa

y supervisada.

Ajustar plazo a
compra conjunta.

Negociar fecha y
precio.

Reducir produccion
sin venta.

Actualizar precio o
simplificar disefio.

Entregar a gestor si
existe,

Detener y ajustar
jornada.

Primeros auxilios.

Reprogramar
entrega.

Confirmar por escrito

Reunién de ajuste

Retirar de la tarea y
revisar acuerdo.



I FORMATO PMAPC-F24 - PLAN DE ACCION Y COMPROMISOS SELLO SOMOS SUMAPAZ

Plan Accion

Actividad /
Compromiso

Evidencia
Registrada

Resultado
Esperado

Recursos

Componente

Responsable

Confirmar nombre,
integrantes y roles.

Costear cuatro productos

piloto.

Medir tiempos de
elaboracion.

Comprar lote basico de
insumos.

Adquirir uno o0 mas
telares.

Crear catalogo de
WhatsApp.

Presentar propuesta a
organizadores de
eventos.

Implementar separacion
de retazos.

Adecuar iluminacion y
puesto de trabajo.

Documentar talleres y
emprendimientos
apoyados.

Definir protocolo de
participacion de
menores.

Organizativo

Financiero

Productivo

Productivo

Productivo

Comercial

Comercial

Ambiental

SST

Social

Proteccién/organizativo

Grupo familiar

Johana/asesor

Cada integrante

Grupo/apoyo

Grupo

Familiar de

apoyo

Jobana

Grupo

Adultos

responsables

Johana

Adultos
responsables

0-1 mes

0-2
meses

0-2
meses

0-3
meses

0-3
meses

0-2
meses

2-6
meses

0-2
meses

0-3
meses

0-3
meses

Inmediato

Reunién

Fichas y cotizaciones

Cronémetro/registro

Presupuesto

$25.000-$30.000 por

unidad de referencia

Celular y fotos

Muestras y cotizacién

Recipientes

Lampara/sillas

Listados y fotos

Acuerdo familiar

Datos oficiales

Precio minimo

Tiempo

estandar

Inventario
inicial

Mayor
comodidad

Portafolio
activo

Primer pedido
institucional

Menos
residuos

Trabajo mas
seguro

Evidencia de
impacto

Tareas seguras

Acta

Fichas

Planilla

Facturas

Inventario

Catalogo

Propuesta

Fotos

Foto

Archivo

Acta



I FORMATO PMAPC-F25 - INDICADORES INTEGRALES Y ANEXOS

Indicadores Integrales

Dimension

Indicador

Frecuencia

Responsable

Evidencia

Registrada

Produccion

Productividad

Financiera

Ventas

Cliente

Institucional

Digital

Ambiental

Logistica

SST

Social

Proteccion

Unidades terminadas por tipo

Horas por producto

Costo y margen por producto

Ingresos por producto y canal

Recompra y recomendaciones

Propuestas y pedidos de
eventos

Referencias en catalogo

% de retazos
separados/reutilizados

Viajes por compra y entrega

Pausas e incidentes

Talleres y emprendimientos
apoyados

Tareas de menores acordes con

edad

Registrar 100%.

Medir cuatro modelos.

Cuatro fichas completas.

Registrar 100% durante tres
meses.

Base de al menos 20
contactos..

Presentar al menos dos
propuestas.

Minimo 12 productos..

Separar 100% y aumentar
reutilizacion.

Consolidar salidas.

Registrar incidentes y aplicar
pausas.

Documentar todas las
actividades.

100% supervisadas y
formativas.

Mensual

Por

producto

Trimestral

Mensual

Mensual

Semestral

Trimestral

Mensual

Mensual

Mensual

Semestral

Mensual

Responsable de
produccion

Quien elabora

Administracion

Representante

Comercial

Johana

Familiar de apoyo

Grupo

Logistica

Adulto responsable

Johana

Adultos

Inventario

Ficha

Fichas

Cuaderno

Base

Cotizaciones

Catéalogo

Planilla/fotos

Planilla

Registro

Listados

Acuerdo/seguimiento



I FORMATO PMAPC-F26 - MATRIZ DE COHERENCIA SISTEMICA Y EVALUACION TECNICA

Matriz Coherencia Sistemica

Decision / Variable

Efecto Productivo

Efecto Comercial

Efecto Financiero

Efecto Ambiental

Ajuste Necesario

Comprar mas
insumos

Adquirir telares

Producir para feria

Aceptar pedido
institucional

Subir precios

Usar material
reciclado

Abrir catalogo digital

Aumentar
participacion de
menores

Asociarse con otras
artesanas

Ofrecer talleres

Aumenta la
capacidad.

Agiliza manillas y
collares.

Exige inventario y
coordinacion.

Aumenta volumen y
trabajo.

No cambia
produccion.

Requiere pruebas.

Exige inventario
actualizado.

Podria aumentar
tareas.

Comparte
produccién y
materiales.

Usa experiencia y
materiales.

Permite cumplir
pedidos.

Mejora tiempos y
uniformidad.

Valida mercado.

Abre canal
estable.

Puede reducir
demanda local.

Crea nueva
propuesta.

Amplia contactos.

Sin beneficio
necesario.

Mayor variedad y
alcance.

Abre servicio
adicional.

Inmoviliza capital.

Inversion
baja/moderada.

Riesgo de no vender.

Requiere anticipo y
costeo.

Recupera mano de
obra.

Puede reducir parte del
costo.

Costo bajo.

No debe basarse en
trabajo infantil

Reduce costos de
compra y transporte.

Genera ingreso o
contrato.

I COMENTARIOS, OBSERVACIONES E INFORMACION PENDIENTE DE VERIFICAR

Sin observaciones adicionales.

Mas empaques y
posibles sobrantes.

Uso de madera y metal.

Mas transporte y
empaque.

Puede reducir compras

externas al territorio.

Sin efecto directo.

Aprovecha residuos.

Reduce impresos.

Sin efecto directo.

Optimiza recursos.

Puede ensefar
reutilizacion.

Comprar seglin demanda
y registro.

Probar uno antes de
ampliar.

Lote pequefio y registro.

Definir capacidad, plazos
y roles.

Diferenciar precio local y
externo.

Garantizar limpieza y
calidad.

Actualizar disponibilidad.

Mantener participacion
educativa y supervisada.

Definir acuerdos simples.

Costear materiales y
seguridad.



